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 چکیده
از اهمیت زیادی برخوردار است. در مدل ها شناخت رفتار هزینه در واکنش به تغییرات سطح تولید و فروش برای مدیریت شرکت

ها کنند، به این معنا که اندازه تغییر در هزینههای متغیر به نسبت تغییرات در سطح فعالیت تغییر میها، هزینهرایج و سنتی رفتار هزینه

ها حاکی از آن است که تار هزینهی جدید در مورد رفاما نظریه؛ تنها به میزان تغییر در سطح فعالیت بستگی دارد و نه به جهت تغییر

ی کاهش همان حجم فعالیت  یجهدرنتها ها با افزایش حجم فعالیت، بیشتر از میزان درصد کاهش هزینهمیزان درصد افزایش هزینه

ین ها مؤثر است. هدف ااست. عوامل متعددی بر چسبندگی هزینهمعروف شده « هاچسبندگی هزینه»است. این نوع رفتار هزینه به 

شده در بورس اوراق بهادار  یرفتهپذهای های اداری و عمومی در چرخه حیات شرکتپژوهش بررسی وضعیت چسبندگی هزینه

های است که به آزمون و بررسی تحلیلی وضعیت چسبندگی هزینه شده ارائههایی در این پژوهش  یهفرضتهران است. به این منظور 

شده در بورس اوراق بهادار  یرفتهپذهای ی شرکتپردازد. جامعه آماری شامل کلیهمی ها شرکتاداری و عمومی در چرخه حیات 

 162گیری حذف سیستماتیک، است. از بین کل جامعه، با استفاده از روش نمونه 1388تا  1381ساله از  8ی تهران طی دوره

 شده استفادههای پنلی ل رگرسیون به روش دادهها از تحلیاست. جهت بررسی فرضیه قرارگرفتهی موردبررسو  شده انتخابشرکت 

داری وجود دارد. ها و چرخه حیات شرکت رابطه معنیی بین چسبندگی هزینهموردبررسهای دهد که در سالنتایج نشان می است.

جهت هایی که در رو، فعالیت ینازاشود. ها مییگر، چرخه حیات شرکت باعث کاهش چسبندگی هزینه در شرکتد عبارت به

های مدیران در اتخاذ تصمیمات مرتبط شود، باید با توجه به انگیزهها انجام میی شرکتی ساختار هزینهکنندهشناخت عوامل تعیین

 .باشد های ناشی از نمایندگیصاً انگیزهها، خصوها و منابع این شرکتبا هزینه

 كلیدی گانواژ
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 مقدمه

مستقیم با  طور بهشان  ای های حرفههایی که فعالیتبرای پژوهشگران دانشگاهی، بلكه برای آن تنها نهها، رفتار هزینه مطالعه

ها نسبت به تغییرات سطح های شرکت در ارتباط است، دارای اهمیت است. آگاهی از چگونگی رفتار هزینهفعالیت

-بندی، قیمتریزی و بودجهامهگیری مدیران در خصوص برنفعالیت و یا سطح فروش از اطلاعات مهم برای تصمیم

ها در حسابداری های سنتی رفتار هزینهسر و سایر موارد مدیریتی است. در مدلگذاری محصولات، تعیین نقطه سربه

یابد. به این معنا که بزرگی متناسب افزایش یا کاهش می طور بههای متغیر نسبت به تغییرات حجم فعالیت مدیریت، هزینه

ها تنها به بزرگی تغییرات در حجم فعالیت وابسته است و جهت تغییرات )افزایش یا کاهش( در حجم هتغییرات در هزین

های اخیر های برخی از پژوهشگران در سالاما نتایج پژوهش؛ ها نداردفعالیت، تأثیری روی بزرگی تغییرات در هزینه

ها هنگام ح فعالیت، بیشتر از میزان کاهش در هزینهها هنگام افزایش در سطبیانگر آن است که میزان افزایش در هزینه

ها نامیم. چسبندگی هزینهمی "هاچسبندگی هزینه"ها را این رفتار هزینه کاهش در حجم فعالیت، به همان میزان، است.

 (.1341 ،پورها نسبت به تغییرات سطح فعالیت است )نمازی و دوانیهای رفتار هزینهیكی از ویژگی

ی مدیران است. طبق تئوری تصمیمات سنجیده ها تأثیر دارد، تصمیمات سنجیدهملی که بر چسبندگی هزینهیكی از عوا

شوند، ممكن است این وضعیت را موقتی تصور کرده و انتظار بازگشت زمانی که مدیران با کاهش فروش مواجه می

هایی که فروش، روند نزولی دارد، منابع لازم برای ، برخی مدیران در دورهرو نیازافروش به حالت اولیه را داشته باشند. 

ها قابل توجیه است که حفظ منابع، موجب کاهش هزینه ازآنجادهند. این رفتار های عملیاتی را کاهش نمیانجام فعالیت

-هایی بابت تعدیل منابع تحمل میزیرا در صورت کاهش منابع در واکنش به کاهش فروش هزینه؛ شوددر بلندمدت می

-هایی نیز بابت تحصیل مجدد همان منابع به شرکت تحمیل میهای آتی افزایش یابد، هزینهو اگر فروش در دوره شود

کنند افزایش سود شرکت در بلندمدت، اقدام به حفظ منابع می جهیدرنتها و ، مدیران برای کاهش هزینهرو نیازاشود. 

در  یطورکل بهها در وضعیت کاهش سطح فروش و شرکت که یهنگام(. از سوی دیگر، 1381 ،)کردستانی و مرتضوی

مضاعف خواهند بود، زیرا باید تلاش کنند که از زیان  فشار تحتها گیرند، مدیران آنشرایط نامطلوب اقتصادی قرار می

 آورند تا به هدف سود موردنظر دست یابند.بنابراین به مدیریت سود روی می؛ و یا کاهش سود جلوگیری کنند

 یزدیاهای واقعی است )فعالیت یکار دستی از انواع مدیریت سود در چرخه حیات شرکت، مدیریت سود از طریق یك

تواند سود را مدیریت کند که عبارتند از: دستكاری (. در این روش مدیر شرکت از سه طریق می1387 ،و همكاران این

 شده گزارشهای های اختیاری است، مدیران هزینهزینهسوم که دستكاری ه درروشهای اختیاری. فروش، تولید و هزینه

دهد که زمانی رخ می ژهیو بهدهند. این کار سود را افزایش می بیترت نیا بهرا با کاهش مخارج اختیاری، کاهش داده، 

هایی در شرکت پدیدار با کاهش سطح فروش، منابع و هزینه چنین مخارجی موجب کسب درآمد و سود فوری نشود.

(. همین شرایط، ممكن است انگیزه را 1346 ،کند )یاسریشود که عملاً سود و منافع فوری برای شرکت ایجاد نمیمی

ها در مدیر ایجاد کند که جهت رسیدن به اهداف سود، حذف و یا تعدیل این منابع را تسریع کند. در این صورت هزینه

 یابد.کاهش می بندگی هزینهشوند و نتیجتاً چستعدیل می تر عیسربا کاهش سطح فروش 

تمام مطالعات گذشته مبین این نكته هستند که تصمیمات مدیران جهت افزایش حیات شررکت، باعرث ایجراد چسربندگی     

، بالاکریشرنان و  7448 ،، بالاکریشرنان و همكراران  7443 ،)آندرسرون و همكراران   شرود هرای اداری و عمرومی مری   هزینره 
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ی ناشری از  ( نشان دادند که تصرمیمات سرنجیده  7417) 7(. حتی چن و همكاران7411 ،1و بنكر و همكاران 7444 ،جروکا

 کند. در پژوهش حاضر، ایرن مسرأله کره برخری از تصرمیمات سرنجیده      ها را نامتقارن و چسبنده مینمایندگی، رفتار هزینه

ر پرژوهش حاضرر، برا    د درواقرع دهرد، بررسری خواهرد شرد.     های اداری و عمومی را کاهش میمدیران، چسبندگی هزینه

شرود کره   ی دسرتیابی بره اهرداف سرود باعرث مری      تمرکز بر تعدیل منابع در صدد بررسی این مطلب هستیم که آیا انگیرزه 

جرویی در هزینره، سررعت بخشرند و منجرر بره کراهش        مدیران، در هنگام کاهش سطح فروش، حذف منابع را برای صرفه

ی مدیران برای اجتنراب از زیران   هدف این پژوهش، بررسی تأثیر انگیزههای اداری و عمومی شوند؟ لذا چسبندگی هزینه

 های اداری و عمومی در چرخه حیات شرکت است.یا کاهش سود، بر چسبندگی هزینه

هرای  شررکت  در چرخره حیرات   یوادارعمرومی   یها نهیهزکنیم که آیا چسبندگی با توجه به موضوع پژوهش بررسی می

 تهران مؤثر است؟ در بورس اوراق بهادار شده رفتهیپذ

 پیشینه تجربی پژوهش

های سود به از میزان دستیابی به شاخص شده یآور جمعاطلاعات  وتحلیل یهتجز( در پژوهشی از طریق 7414گانی )

ها اغلب درگیر سود از طریق و عملكرد آتی پرداخت و دریافت که شرکت ها شرکتبررسی ارتباط بین چرخه حیات 

، با ازاندازه یشبهای تحقیق و توسعه و تولید های واقعی هستند. نتایج بررسی نشان داد که کاهش هزینهدستكاری فعالیت

همچنین سودی که از طریق چرخه  ی مثبت دارد.، رابطهشده کسبهای واقعی دستكاری فعالیت ی یجهدرنتسودی که 

 رکت دارد.ی معكوس با عملكرد آتی ش، یک رابطهیجادشدهاحیات 

ها پرداخته و با بررسی و ی مدیران با چسبندگی هزینه( به بررسی ارتباط تصمیمات سنجیده7411یاسوکاتا و کاجیوارا )

های ژاپنی نشان دادند اگر مدیران انتظار فروش در آینده را داشته باشند، از شرکت آمده دست بههای تحلیل داده

بینی فروش آتی، بینی مدیران در پیشتایج این مطالعه همچنین نشان داد، میزان خوشیابد. نها افزایش میچسبندگی هزینه

ارتباط  یوادارهای فروش، عمومی فروش ندارد، اما با چسبندگی هزینه شده تمامی معناداری با چسبندگی بهای رابطه

 مثبت دارد.

ها، با بررسی های مدیریتی بر چسبندگی هزینه(، در تحقیقی با عنوان تأثیر اهداف سود و انگیزه7413کاما و ویس )

ی مدیران برای اجتناب از زیان و نشان دادند که انگیزه 1828-7446های شرکت در طی سال 11214مشاهده از  82،182

بینی مدیران از درآمد آتی و همچنین هنگام کسادی بینی سود تحلیلگران مالی و پیشکاهش سود، دستیابی به پیش

ی مدیران که در این شرایط در مورد منابع اتخاذ یابد. تصمیمات سنجیده)کاهش سطح فروش( افزایش می یدوفروشخر

های دهند. یافتهایجاد چسبندگی هزینه، آن را کاهش می یجا بههای نمایندگی است، در اصل شوند و ناشی از انگیزهمی

های شود، باید با توجه به انگیزهسبندگی هزینه انجام میهایی که برای یافتن منشأ چها حاکی از آن است که پژوهشآن

 مدیر در تعدیل منابع باشد.

های ذهنی های رفتار هزینه، مدلگذاران و تحلیلگران از مدل(، در پژوهشی با عنوان انتفاع سرمایه7418بنكر و همكاران )

شرکت را در طول  2172ها اطلاعات . آنقراردادند گذاران در ارتباط با رفتار هزینه را مورد آزمونتحلیلگران و سرمایه

تحلیلگران  مورداستفادهبیشتر  یموردبررسهای بررسی کرند و به این نتیجه رسیدند سه تا از مدل 1887-7413های سال

                                                 
1 Banker, et al. 
2 Chen, et al. 
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شخیص ها را تا حدودی تی هزینهگذاران و تحلیلگران رفتار چسبندهرسد که سرمایهگیرد؛ بنابراین، به نظر میقرار می

ج پژوهش نشان داد که برخی از همچنین نتای ها تكیه کنند. دهند و کمتر دیده شد که به مدل سنتی رفتار هزینهمی

 کنند.تری از سود را ارائه میبینی دقیقهای رفتار هزینه پیش مدل

های تولیدی شرکت ی مالی درهای عملیاتی و هزینه( به بررسی رفتار و ساختار هزینه1346الهی )قائمی و نعمت

های مواد مستقیم، دستمزد مستقیم، در بورس اوراق بهادار تهران پرداختند. در این پژوهش، چسبندگی هزینه شده یرفتهپذ

جداگانه مطالعه شد. نتایج بیانگر این بود که  طور بهها با درآمد فروش، هر یک های مالی و رابطه آنسربار تولید و هزینه

 ی مالی چسبنده نیستند.های مواد اولیه، دستمزد مستقیم و هزینهچسبنده هستند؛ اما هزینههای سربار هزینه

 چسبندگی و ییرپذیریتغ بر مبتنی مدل از استفاده با سود بینی یشپ عنوان با تحقیقی در (1344کرمی ) و مقدم خالقی

 بینی یشپ یها مدل با مقایسه در هزینه چسبندگی و ییرپذیریتغ بر مبتنی سود بینی یشپ مدل قدرت بررسی به هزینه

 اوراق بورس در شده یرفتهپذ شرکت 41 یها داده از ها وتحلیل یهتجز انجام جهت پژوهش این در .پردازد یم سود

 مدل توان که دهد یم نشان آمده دست به نتایج. است گردیده استفاده 1347 تا 1327 زمانی فاصله در تهران بهادار

 بینی یشپ یها مدل دیگر از بیشتر معناداری صورت به هزینه چسبندگی و هزینه ییرپذیریتغ بر مبتنی سود بینی یشپ

 .است

 فرضیه پژوهش

و اداری  یها نهیهزبررسی وضعیت چسبندگی  »دستیابی به پاسخی مناسب جهت سؤال اصلی این پژوهش که  منظور به 

است.  شده یطراحزیر  یها هیفرضاست، « تهران در بورس اوراق بهادار شده رفتهیپذهای در چرخه حیات شرکت یعموم

 از ساختاری نظری است و بنابراین از اعتبار لازم جهت آزمون شدن برخوردار است. آمده دست به ها هیفرضاین 

چسبندگی هزینه  ،ده به تصمیم مدیرایابد، به علت نگهداری برخی از منابع بلااستفسطح فروش کاهش می که یهنگام

تر منابع بلااستفاده ای برای رسیدن به اهداف سود داشته باشد، به علت کاهش سریعاما اگر مدیر انگیزه؛ شودایجاد می

است،  ذکرشدهطور که قبلاً هم با دلیل البته همان یابد.ها کاهش میبرای رسیدن به این اهداف، میزان چسبندگی هزینه

تر برای دستیابی به اهداف سود در زمان افزایش سطح فروش در مقایسه با کاهش آن کمرنگی مدیران تأثیر انگیزه

 است.

امرا در پرژوهش   ؛ قرار گرفت یموردبررسها، اولین بار تنها با در نظر گرفتن کاهش سطح فروش چسبندگی هزینه ی مسئله

در شرایط کاهش و همچنین افرزایش سرطح فرروش    ها، حاضر، تأثیر چرخه حیات بر تعدیل منابع و نهایتاً چسبندگی هزینه

هزینه، در صرورت   و کاهش، تفاوت مقداری بین افزایش هزینه، در صورت افزایش سطح فروش درواقعشود. بررسی می

شود. از طرفی، در هنگام کاهش سطح فروش، مدیران جهرت رسریدن   چسبندگی شناخته می عنوان بهکاهش سطح فروش 

-هرا مری  بخشند و منجر به کاهش چسبندگی هزینره جویی در هزینه، سرعت میع را برای صرفهبه اهداف سود، حذف مناب

 ی دستیابی به اهداف سود، هنگام کاهش فروش بیشتر از زمان افزایش فروش است.، تأثیر نسبی انگیزهیطورکل بهشوند. 

 شود:های زیر ارائه میدستیابی به اهداف پژوهش، فرضیه منظور بهو همچنین  شده مطرحبا توجه به مباحث 

 شود.ها میهای چرخه حیات شرکت، منجر به کاهش چسبندگی هزینهانگیزه :1 هیفرض

 شود.ها میی اجتناب از زیان، منجر به کاهش چسبندگی هزینهانگیزه الف(

 شود.می های اجتناب از کاهش سود، منجر به کاهش چسبندگی هزینهانگیزه ب(
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 شود.ها میی اجتناب از زیان و یا کاهش سود، منجر به کاهش چسبندگی هزینهانگیزهج( 

هرا را  با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به سرود در چرخره حیرات شررکت، چسربندگی هزینره       :2 هیفرض

 کنند.سود ندارند، حذف می ای برایتر از زمانی که انگیزهسریع

ترر از زمرانی کره    هرا را سرریع  سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از زیان، چسبندگی هزینهبا کاهش الف( 

 کنند.ای برای آن ندارند، حذف میانگیزه

ترر از زمرانی   ها را سریعبا کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از کاهش سود، چسبندگی هزینهب( 

 کنند.ند، حذف میای برای آن ندارکه انگیزه

ترر  ها را سرریع با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از زیان و یا کاهش سود، چسبندگی هزینهج( 

 کنند.ای برای آن ندارند، حذف میاز زمانی که انگیزه

 ی پژوهششناس روش 

 یدادیرو پس یتجرب یمهن یقاتها از نوع تحق داده یگردآور یوهو ازنظر ش یکاربرد یحاضر ازنظر هدف، پژوهش یقتحق

. ازنظر روش است گرفته انجامتحلیل اطلاعات گذشته و، یعنی بر مبنای تجزیهاست یحسابدار یاثبات یقاتدر حوزه تحق

یرا پژوهش حاضر در پی یافتن رابطه بین متغیرهای پژوهش در یک جامعه تحقیق همبستگی است، ز یزها ن تحلیل داده

 یگاهسازمان بورس اوراق بهادار تهران، پا یریو تصو یآمار یوفشرده آرش یها پژوهش از لوح یها . دادهآماری است

ها، از  یت، با توجه به حجم نمونهد. درنهایگرد یگردآور ینآورد نو افزار ره بورس اوراق بهادار تهران، نرم ینترنتیا

پژوهش  ینموردمطالعه در ا یجامعه آمارها استفاده شد.  تحلیل داده و جزیهایویوز نسخه یازدهم و استاتا برای ت افزار نرم

 ینمونه انتخاب است. 1388تا  1381 های سال طیدر بورس اوراق بهادار تهران  شده یرفتههای پذ شرکت یهشامل کل

 است. شده خلاصه( 1پژوهش در نگاره )

انتخاب  یقعنوان نمونه تحق به شرکت(-مشاهده )سال 1143و  شرکت 162تعداد  شده اعمال های یتاز اعمال محدود پس

 .دشدن

 ها بر اساس صنعت (: پراکندگی شرکت1نگاره )

 ها بر اساس نوع صنعت پراكندگی شركت

1 

7 

3 

8 

1 

6 

2 

4 

8 

14 

 های نفتی، شیمیایی، لاستیک و پلاستیک پتروشیمی، فرآورده

 مواد و محصولات دارویی

 محصولات فلزی فلزات اساسی و

 سیمان، آهک و گچ

 خودرو و ساخت قطعات

 محصولات کانی، غیرفلزی و سایر معادن

 زراعت و خدمات وابسته

 کاشی و سرامیک

 مواد غذایی )شامل قند و شكر(

 های برقی آلات، تجهیزات و دستگاه ماشین

84 

73 

74 

74 

16 

8 

4 

6 

1 

1 

78% 

18% 

17% 

17% 

14% 

1% 

1% 

8% 

3% 

3% 
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 ها بر اساس نوع صنعت پراكندگی شركت

11 

17 

13 

18 

 

 ، انبارداری و ارتباطاتونقل حمل

 محصولات کاغذی

 رایانه

 سایر

 جمع

1 

8 

7 

8 

162 

3% 

7% 

1% 

7% 

144% 

 

 گیری متغیرهای پژوهش الگوی رگرسیونی و نحوه اندازه

ها را ( که برای اولین بار بحث چسبندگی هزینه7443است، آندرسون و همكاران ) شده اشارهطور که در تحقیقات همان

اند که اختیارات و تصمیمات مدیران در موقعیت کاهش سطح فروش تمرکز کرده و فرض کردهمطرح کردند، تنها بر 

های ها در موقعیت افزایش سطح فروش پاسخی متناسب به این افزایش دارند. در مقابل، در این پژوهش تأثیر انگیزههزینه

در زمان افزایش سطح فروش  ی منابع در زمان کاهش و همچنیندستیابی به اهداف سود بر تعدیلات سنجیده

 گیرد.قرار می یموردبررس

است، مدل  شده یبررسهای پیش که در پژوهش ها، تنها با توجه به کاهش درآمد فروشبرای محاسبه چسبندگی هزینه

 (.7443شده است )آندرسون و همكاران،  کاربرده به ABJرگرسیونی 

ΔlnOCit = β0 + β1 ΔlnREVit + β2 REVDECit ΔlnREVit + εit  (1)  

مدیران برای دستیابی چرخه حیات شرکت به اهداف سود بر روی  در پژوهش حاضر اما هدف، بررسی تأثیر انگیزه

اجتناب  ( انگیزه1بنابراین، جهت آزمون تأثیر ) ؛ها در زمان کاهش و همچنین افزایش سطح فروش استچسبندگی هزینه

ها، اجتناب از زیان و یا کاهش سود، بر روی چسبندگی هزینه ( انگیزه3و )ی اجتناب از کاهش سود ( انگیزه7از زیان )

شود. در ضمن دو متغیر بسط داده می( 7413توسط کاما و ویس ) شده انجامهمانند پژوهش  ABJمدل رگرسیونی 

 شود.اضافه می( ABJ) ها به درآمد فروش را نیز به این مدلجمع دارایی کاهش درآمد در دو دوره متوالی و کنترلی

 آید:می دست بهرگرسیون چند متغیره در زیر  صورت به( 7بنابراین، مدل )
ΔlnOCit = β0 +γ0 TARGETit + { β1 +γ1 TARGETit } ΔlnREVit + { β2 +γ2 TARGETit +δ1 

SUC-DECit+δ2 ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit  (7)  

 که در آن،

 :شوددستیابی به اهداف سود با سه متغیر ساختگی زیر سنجیده میی چرخه حیات شرکت برای انگیزه
TARGET= {LOSSit, EDECit, LOSSit U EDECit} 

ΔlnOCit : های عملیاتیلگاریتم نرخ رشد هزینه 

ΔlnREVit : لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش 

REVDECit : متغیر ساختگی کاهش فروش 

  LOSSit :متغیر ساختگی اجتناب از زیان 

EDECit : متغیر ساختگی اجتناب از کاهش سود 
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LOSSit∪EDECit: )متغیر ساختگی اجتناب از زیان و یا کاهش سود )اهداف جایگزین 

SUC-DEC  درآمد در دو دوره متوالی کاهش یساختگ: متغیر 

ASINT : ها به درآمد فروشجمع دارایی 

 متغیر وابسته

 (ΔlnOCitهای عملیاتی: )لگاریتم نرخ رشد هزینه
ΔlnOCit = Log (OCi,t / OCi,t-1) 

 آوریم.می به دستزیر  صورت بههای عملیاتی را هزینه

 سود )زیان( عملیاتی –های عملیاتی= درآمد فروش سالانه هزینه

 متغیرهای مستقل

 (ΔlnREVit( لگاریتم نرخ رشد فروش: )1

 .کنیم یمزیر محاسبه  صورت بههای مالی استخراج کرده و لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش را درآمد فروش را از صورت
ΔlnREVit = Log (REVi,t / REVi,t-1) 

شود؛ بنابراین های متفاوت را شامل میهای مختلف در انواع صنایع، در اندازه، شرکتموردمطالعهی جامعه ازآنجاکه

ی متغیرها در میان شود که قابلیت مقایسههای نسبتی و لگاریتمی است باعث میشاخصاستفاده از این مدل که مبتنی بر 

 ها را افزایش دهد و تفسیر ضرایب برآورد شده را همسان کند.شرکت

 REVDECit))( متغیر ساختگی كاهش فروش 2

 برابر با یک است و در غیر این صورت صفر خواهد بود. باشد، REVit <REVi,t−1 اگر 

 (LOSSit اجتناب از زیان )( 3

در پایان سال قبل در بر اساس ارزش بازار حقوق صاحبان سهام  شده تعدیلسود سالانه یک متغیر ساختگی است که اگر 

 ( باشد، برابر با یک است و در غیر این صورت صفر است.4،4041ی )بازه

 (EDECit( اجتناب از كاهش سود )4

در پایان سال  بر اساس ارزش بازار حقوق صاحبان سهام شده لیتعدسود سالانه یک متغیر ساختگی است که اگر تغییرات 

 ( باشد، برابر با یک و در غیر این صورت صفر است.4،4041ی )قبل در بازه

 (LOSSit∪EDECit( اجتناب از زیان و یا كاهش سود )اهداف جایگزین( )5

 باشد، برابر با یک و در غیر این صورت صفر است. EDECit =1یا  LOSSit =1یک متغیر ساختگی است که اگر 

 متغیرهای کنترلی

 (SUC-DEC( كاهش درآمد در دو دوره متوالی )1

وجود داشته است،  هم آنهایی که کاهش درآمد در دوره قبل از این احتمال وجود دارد که چسبندگی هزینه در دوره

کمتر باشد؛ به این دلیل که وقتی کاهش درآمد در دو دوره متوالی صورت گیرد، مدیران این کاهش درآمد را دائمی 

 t-1کنند. این متغیر یک متغیر ساختگی است که اگر درآمد فروش در سال تر تعدیل میفرض کرده و ظرفیت را سریع

 در غیر این صورت برابر با صفر است.و  1باشد، برابر با  t-2کمتر از سال 
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 (ASINTها به درآمد فروش )( جمع دارایی2

ها به فروش بیشتری دارند، بیشتر هایی که نسبت جمع داراییها در شرکتاین احتمال وجود دارد که چسبندگی هزینه

 ها به درآمد فروش.ی آن برابر است با لگاریتم نسبت جمع داراییباشد. محاسبه

 است. شده دادهها نشان از آن هرکدامدر جدول زیر متغیرهای تحقیق و منبع اطلاعاتی 

 بندی متغیرهای تحقیقجمع .1 جدول

 ردیف
نوع 

 متغیر
 منبع اطلاعاتی نام اختصاری عنوان متغیر

 صورت سود و زیان ΔlnOCit های عملیاتیلگاریتم نرخ رشد هزینه وابسته 1

 صورت سود و زیان ΔlnREVit درآمد فروشنرخ رشد لگاریتم  مستقل 7

 REVDECit متغیر ساختگی کاهش فروش مستقل 3
متغیر ساختگی )صورت 

 سود و زیان(

 LOSSit متغیر ساختگی اجتناب از زیان مستقل 8
متغیر ساختگی )صورت 

 سود و زیان(

 EDECit سود از کاهشاجتناب  متغیر ساختگی مستقل 1
متغیر ساختگی )صورت 

 زیان(سود و 

 مستقل 6
اجتناب از زیان و یا اجتناب از  متغیر ساختگی

 کاهش سود )اهداف جایگزین(
LOSSit U 

EDECit 
متغیر ساختگی )صورت 

 سود و زیان(

 کنترلی 2
کاهش درآمد در دو دوره  متغیر ساختگی

 متوالی
SUC-DEC 

متغیر ساختگی )صورت 

 سود و زیان(

 ASINT فروشها به درآمد جمع دارایی کنترلی 4
ترازنامه و صورت سود و 

 زیان

 

بنابراین، ؛ گیرد که فروش افزایش یابد، زمانی مقدار صفر می(REVDECit متغیر ساختگی کاهش فروش )طبق تعریف، 

های دهد. از سوی دیگر، در دوره% افزایش فروش را نشان می1 ی اندازه بهها ، درصد افزایش هزینهβ1ضریب تأثیر 

ها به ی میزان چسبندگی هزینهدهندهنشان ،β2بنابراین، ضریب تأثیر ؛ گیردمی 1این متغیر ساختگی، مقدار  کاهش فروش،

% کاهش فروش 1ها به ازای ی میزان کاهش هزینهدهنده، نشانβ1  +β2% کاهش فروش و مجموع ضرایب تأثیر 1ازای 

های افزایش درآمد بیشتر از درصد ها در دورهافزایش در هزینهافتد که در صد ها زمانی اتفاق میاست. چسبندگی هزینه

 و β1>0، منفی باشد )β2 ، مثبت و ضریب تأثیرβ1های کاهش درآمد باشد؛ یعنی ضریب تأثیر ها در دورهکاهش هزینه

β2<0  ،7443(. )آندرسون و همكاران.) 

 دستیابی چرخه حیات به اهداف سود برابر است با:ی گرفتن انگیزه در نظر(، ضریب افزایش درآمد فروش با 7در مدل )

β1 + γ1 
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 :ی دستیابی چرخه حیات به اهداف سود برابر است باگرفتن انگیزه در نظرضریب کاهش درآمد فروش با  
β1 +γ1 +β2+γ2 +δ1SUCDECit+δ2ASINTit 

بنابراین، مقدار چسبندگی ؛ و کاهش درآمد فروش وجود دارد در هر دو ضریب افزایش β1 + γ1کهلازم به ذکر است 

 ی دستیابی چرخه حیات به اهداف سود برابر با اختلاف این دو ضریب خواهد بود:هزینه در صورت وجود انگیزه

β2 +γ2 +δ1SUCDECit+δ2ASINTit 
 ی دستیابی چرخه حیات به اهداف سود برابر خواهد بود با:چسبندگی هزینه در صورت عدم وجود انگیزه که یدرحال

β2 +δ1SUCDECit+δ2ASINTit 
شود(. پذیرفته ها تواند منجر به کاهش چسبندگی هزینههای مدیریت سود، میبنابراین، در صورتی فرضیه اول )انگیزه

 γ2>0 شود کهمی

ترر از زمرانی کره    هرا را سرریع  با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل مدیریت سود، هزینه)در مورد فرضیه دوم 

 γ2 + γ1 >0 شرود کره  کنند( نیز باید گفت زمانی این فرضریه پذیرفتره مری   برای مدیریت سود ندارد، حذف می ایانگیزه

 یعنی،؛ باشد

β1 +γ1 +β2+γ2 +δ1SUCDEC+δ2ASINT  < β1+β2 +δ1SUCDEC+δ2ASINT 
ی دستیابی چرخه حیات به اهداف سود، باید بیشتر از گرفتن انگیزه در نظر، شیب کاهش درآمد فروش با گرید عبارت به

 ی دستیابی به اهداف سود باشدگرفتن انگیزه در نظرکاهش درآمد فروش بدون شیب 

 یفیتوص آمار

آمار توصیفی متغیرها 2 جدول  

 حداقل حداكثر میانه میانگین مشاهدات متغیر
انحراف 

 معیار

-لگاریتم نرخ رشد هزینه

 (ΔlnOCitهای عملیاتی )
684 40176414 40184436 40841121 40838111- 40768842 

لگاریتم نرخ رشد درآمد 

 فروش

(ΔlnREVit) 

684 40134182 40183382 40888132 40831641- 40748884 

متغیر ساختگی كاهش 

 (REVDECitفروش )
684 40733333 4 1 4 40873718 

متغیر ساختگی اجتناب از 

 (LOSSitزیان )
684 40411427 4 1 4 40774742 

متغیر ساختگی اجتناب از 

 (EDECitكاهش سود )
684 407 4 1 4 4084478 

متغیر ساختگی اجتناب از 

 زیان و یا كاهش سود

(LOSSit∪EDECit) 

684 40786322 4 1 4 40831713 
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 حداقل حداكثر میانه میانگین مشاهدات متغیر
انحراف 

 معیار

كاهش  یساختگ ریمتغ

درآمد در دو دوره 

 متوالی

(SUC-DEC) 

684 40776442 4 1 4 408146 

ها به درآمد جمع دارایی

 (ASINTفروش )
684 40138781 40114141 40886378 40646111- 40776836 

 آزمون مانایی

متغیرها  یینا مانازیرا ؛ ها آزمون گردددر تخمین مورداستفادهپیش از برآورد مدل، لازم است مانایی تمام متغیرهای 

 بررسی مانایی متغیرها از چهار آزمون لوین؛ منظور بهگردد. در پژوهش حاضر، باعث بروز مشكل رگرسیون کاذب می

است. نتایج  شده استفاده افتهی میتعمفیلیپس پرون و آزمون دیكی فولر -و چو، آزمون ایم؛ شیم و پسران، آزمون فیشر نیل

 .اند شده ارائهدر جدول زیر 

 پژوهشنتایج آزمون مانایی مربوط به متغیرهای . 3  جدول

 هاآزمون                      

-LLC IPS ADF متغیرها

Fisher 
PP-

Fisher 

 های عملیاتیلگاریتم نرخ رشد هزینه

 )در سطح(

340818- 

(40444) 

140124- 

(40444) 

8210887 

(40444)  

1820114 

(40444)  

 لگاریتم نرخ رشد فروش

 )در سطح(

14088- 

(40444) 

7037- 

(40444) 

1480214 

(40444)  

6410141 

(40444)  

متغیر ساختگی كاهش فروش در لگاریتم نرخ 

 رشد درآمد فروش

 )در سطح(

 

4110177- 

(40444) 

7710826- 

(40444) 

1830646 

(40444)  

7310647 

(40444)  

 متغیر ساختگی اجتناب از زیان

 در سطح()

3160381- 

(40444) 

380113- 

(40444) 

1810271 

(40444)  

1410318 

(40444)  

 متغیر ساختگی اجتناب از كاهش سود

 مرتبه اول( تفاضل)

10643-  

(40444)  
- 

340348 

(40444)  

180621 

(40444)  
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متغیر های عملیاتی، لگاریتم نرخ رشد فروش، لگاریتم نرخ رشد هزینهدهد متغیرهای که نتایج نشان می طور همان

باشند و ساختگی اجتناب از زیان در سطح مانا می ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش، متغیر

 باشد.متغیر ساختگی اجتناب از کاهش سود در تفاضل مرتبه اول مانا می

 یهم جمعآزمون 

شود. جهت بررسی وجود یا عدم استفاده می یهم جمعدر این مرحله برای اثبات کاذب نبودن رگرسیون از آزمون 

 ( آمده است.8است. نتایج مربوط به برآورد آزمون در جدول ) شده استفادهکائو  بین متغیرها از آزمون یهم جمعوجود 

 باشد:زیر می صورت بهفروض آزمون 

 H0میان متغیرها:  یهم جمععدم وجود 

 H1میان متغیرها در مدل:  یهم جمعوجود 

 میان متغیرهای تحقیق در مدل یهم جمعبررسی وجود  .8 جدول

مقدار  آماره مدل نوع آزمون

 احتمال

 نتیجه

 كایو – یهم جمع
ی اجتناب از انگیزه

 زیان
18028- 4044 

هم وجود  دییتأو  H0رد فرض 

 یجمع

 كایو – یهم جمع

 

 

ی اجتناب از انگیزه

 کاهش سود
18076- 4044 

هم وجود  دییتأو  H0رد فرض 

 یجمع

 كایو – یهم جمع

 

ی اجتناب از انگیزه

 زیان و یا کاهش سود
18021- 4044 

هم وجود  دییتأو  H0رد فرض 

 یجمع

 است. آمده دست به Eviews6افزار منبع: نتایج پژوهش حاضر با استفاده از نرم

 

که به مفهوم رد فرضیه  باشددرصد می 4041دهد آماره آزمون کمتر از نشان می یهم جمعکه نتایج آزمون  طور همان

کننده بیان یهم جمعاین  ؛ کهباشدمیان متغیرهای تحقیق می یجمعهم وجود  دییتأو  یهم جمعصفر مبنی بر عدم وجود 

 باشد.دار و بلندمدت میان متغیرهای تحقیق میوجود رابطه معنی

 آزمون چاو

تلفیقی  صورت بهکه اطمینان حاصل کنیم که امكان تخمین مدل های تابلویی قبل از برآورد مدل، برای آندر روش داده

های حاضر در نمونه کنیم که آیا شرکتکنیم. به این مفهوم که بررسی میوجود دارد یا خیر از آزمون چاو استفاده می

های تلفیقی الزامی است. در این های نمونه همگن باشند، استفاده از روش دادههمگن هستند یا خیر. در حالتی که شرکت

باشد و در این صورت های نمونه مین بودن عرض از مبدأها برای تمامی شرکتحالت فرضیه صفر آزمون مبنی بر یكسا

فرضیه مقابل به معنای یكسان نبودن  که یدرحالگردد. استفاده می برآورداز روش برآورد حداقل مربعات معمولی جهت 

. نتیجه آزمون چاو در جدول باشدهای تابلویی میاستفاده از روش داده جهیدرنتها و عرض از مبدأها برای تمامی شرکت

 زیر آورده شده است.
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 نتایج آزمون چاو. 1جدول 

 نوع انگیزه
نوع 

 آزمون
 آماره آزمون

احتمال آماره 

 آزمون
 نتیجه آزمون

 اجتناب از زیان ی زهیباانگمدل 
آزمون 

 چاو
40842883 402134 

در برابر روش  OLSتأیید روش 

 های تابلوییداده

اجتناب از کاهش  ی زهیباانگمدل 

 سود

آزمون 

 چاو
40878486 402481 

در برابر روش  OLSتأیید روش 

 های تابلوییداده

اجتناب از زیان و  ی زهیباانگمدل 

 یا کاهش سود

آزمون 

 چاو
40837134 406468 

در برابر روش  OLSتأیید روش 

 های تابلوییداده

 

شود و تأیید می OLSدرصد باشد، فرض صفر مبنی بر استفاده از روش  1آزمون چاو بیشتر از  زمانی که احتمال آماره

فرض صفر رد و برای انتخاب بین مدل اثرات ثابت و  درصد باشد، 1آزمون چاو کمتر از  احتمال آماره که یدرصورت

دهد، برای هر سه مدل مورد نشان میکه نتایج آزمون چاو  طور همانشود. مدل اثرات تصادفی آزمون هاسمن انجام می

 شود.آزمون، فرضیه صفر مبنی بر آزمون با استفاده از روش حداقل مربعات معمولی پذیرفته می

 نتایج لیوتحل هیتجزتخمین مدل و 

 ی اجتناب از زیان و نتایج آنآزمون مدل پژوهش برای انگیزه

ΔlnOCit = β0 +γ0 LOSSit + { β1 +γ1 LOSSit } ΔlnREVit + { β2 +γ2 LOSSit +δ1 SUC-

DECit+δ2 ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit  (7)  

 نتایج برآورد مدل اجتناب از زیان در جدول زیر آمده است:

 اجتناب از زیان نتایج آزمون مدل پژوهش برای انگیزه. 6جدول 

 ضرایب متغیر
مقدار 

 ضرایب
 tی آماره

احتمال 

 t آماره

 عرض از مبدأ
0β 40476 3033 40444 

 β1 4028 76031 40444 لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش

متغیر ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد 

 فروش
β2 4077- 30117- 40441 

 γ0 40118 7066 40442 متغیر ساختگی اجتناب از زیان

متغیر ساختگی اجتناب از زیان در لگاریتم نرخ رشد درآمد 

 فروش
γ1 40441 1037 40141 

متغیر ساختگی اجتناب از زیان در متغیر ساختگی کاهش 

 فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش
γ2 40186 70412 40488 

ASINT  در متغیر ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ
2δ 40138- 80388- 40444 
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 ضرایب متغیر
مقدار 

 ضرایب
 tی آماره

احتمال 

 t آماره

 رشد درآمد فروش

متغیر کاهش درآمد در دو دوره متوالی در  یساختگ ریمتغ

 1δ 40436 40811 4062 ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش

 های موزون برآورد مدل پژوهشآماره

 7071 دوربین واتسون F 733074ی آماره

 F 40444ی احتمال آماره
ضریب تعیین 

 شدهتعدیل
40241 

 
ΔlnOCit = 0.026+0.159 LOSSit + { 0.74 +0.081 LOSSit } ΔlnREVit + { (0.22) +0.196 

LOSSit +0.036 SUC-DECit+(0.539) ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit 
یابد. همچنین با % افزایش می4028های عملیاتی به میزان %، هزینه1(، با افزایش سطح فروش به میزان 6طبق جدول )

دهنده وجود رفتار  که نشان یابد( کاهش می4028 -4077% )4017های عملیاتی، به میزان % سطح فروش، هزینه1کاهش 

 ،γ2 دهد، مقدار ضریبمدل اجتناب از زیان نشان می طور که نتایج آزمونهای عملیاتی است. همانهزینه چسبنده
و بر اساس  γ2باشد. با این مقدار دار می% معنی81برآورد شده است که مثبت بوده و در سطح اطمینان  (40186)

ی اجتناب از زیان، منجر به کاهش چسبندگی ی اجتناب از زیان )انگیزهفصل سوم فرضیه اول برای انگیزهتوضیحات 

 .شودشود( تأیید میمیها هزینه

( برآورد شده است که مثبت بوده و تقریبراً در سرطح اطمینران    40722=40186+40441) γ2 + γ1 بیضراهمچنین، مجموع 

اجتناب از زیان  و بر اساس توضیحات مذکور فرضیه دوم برای انگیزه بیضرامجموع  مقدارباشد. با این دار می% معنی84

ای بررای آن  تر از زمانی کره انگیرزه  ها را سریع)با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از زیان، هزینه

 .شودکنند( نیز تأیید میندارند، حذف می

P-value (γ1 ) = 40141 

P-value (γ2 ) = 40488 

تا  101ی است. چنانچه این آماره در بازه شده استفادهدوربین واتسون  آزمون عدم وجود خودهمبستگی از آماره منظور به

شود رد می H0شود و در غیر این صورت ها تأیید میآزمون، یعنی عدم وجود همبستگی بین باقیمانده H0قرار بگیرد  701

توان ( می7071) آمده دست بهی ها همبستگی وجود دارد. با توجه به آمارهماندهپذیرفت که بین باقیتوان یعنی می

 ، همبستگی مثبت و منفی وجود ندارد.پذیرفت که در مدل
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 اجتناب از كاهش سود و نتایج آن آزمون مدل پژوهش برای انگیزه
ΔlnOCit = β0 +γ0 EDECit + { β1 +γ1 EDECit } ΔlnREVit + { β2 +γ2 EDECit +δ1 SUC-

DECit+δ2 ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit  (7)  

 ی اجتناب از کاهش سودنتایج آزمون مدل پژوهش برای انگیزه .2جدول 

 ضرایب متغیر
مقدار 

 ضرایب
 tی آماره

احتمال 

 tی آماره

 عرض از مبدأ
0β 40471 3071 404418 

 β1 4028 76062 40444 لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش

متغیر ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد 

 فروش
β2 4014- 70641- 40448 

 γ0 104 70646 40448 متغیر ساختگی اجتناب از کاهش سود

متغیر ساختگی اجتناب از کاهش سود در لگاریتم نرخ رشد 

 درآمد فروش
γ1 40178 707 40474 

سود در متغیر ساختگی متغیر ساختگی اجتناب از کاهش 

 کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش
γ2 1048 1041 40468 

ASINT  در متغیر ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ

 2δ 4084- 3046- 40441 رشد درآمد فروش

کاهش درآمد در دو دوره متوالی در متغیر  یساختگ ریمتغ

 1δ 4013 7077 40476 فروش ساختگی کاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد درآمد

 های موزون برآورد مدل پژوهشآماره

 7078 دوربین واتسون F 733042ی آماره

 F 40444ی احتمال آماره
ضریب تعیین 

 شده لیتعد
4024 

 نماییم.زیر تصریح می صورت بهبنابراین ضرایب مدل انگیزه اجتناب از کاهش سود را 

ΔlnOCit = 0.025 + 1.8 EDECit + { 0.74 +0.129 EDECit } ΔlnREVit + { (0.18) +1.09 

EDECit +0.13 SUC-DECit+(0.48) ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit 
یابد. % افزایش می4028های عملیاتی %، لگاریتم نرخ رشد هزینه1(، با افزایش سطح فروش به میزان 2طبق جدول )

دهنده که نشان یابد( کاهش می4028 -4014% )4016عملیاتی، به میزان های % سطح فروش، هزینه1همچنین با کاهش 

 های عملیاتی است.وجود رفتار چسبنده هزینه

بررآورد شرده اسرت کره      γ2، (1048) دهد، مقدار ضرریب مدل اجتناب از کاهش سود نشان می طور که نتایج آزمونهمان

ی و بر اسراس توضریحات، فرضریه اول بررای انگیرزه      γ2باشد. با این مقدار دار می% معنی81مثبت بوده و در سطح اطمینان 

 .شودشود.( تأیید میها میی اجتناب از کاهش سود، منجر به کاهش چسبندگی هزینهاجتناب از کاهش سود )انگیزه
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سرطح اطمینران    در براً یتقر( برآورد شده است که مثبت بروده و  10718=1048+ 40178) γ2 + γ1 بیضراهمچنین، مجموع 

ی اجتنراب از کراهش   و بر اساس توضیحات، فرضیه دوم برای انگیرزه  بیضرامجموع  باشد. با این مقداردار می% معنی81

-تر از زمانی که انگیزهها را سریعسود )با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از کاهش سود، هزینه

 .شودنیز تأیید می کنند.(ای برای آن ندارند، حذف می

P-value (γ1 ) = 40474 

P-value (γ2 ) = 40468 

 ، همبستگی مثبت و منفی وجود ندارد.توان پذیرفت که در مدل( می7078) آمده دست بهی با توجه به آماره

 ی اجتناب از زیان و یا كاهش سود و نتایج آنآزمون مدل انگیزه
ΔlnOCit = β0 +γ0 Uit + { β1 +γ1 Uit } ΔlnREVit + { β2 +γ2 Uit +δ1 SUC-DECit+δ2 ASINTit 

}×REVDECit ΔlnREVit + εit  (7)  

 ی اجتناب از زیان و یا کاهش سودنتایج آزمون مدل پژوهش برای انگیزه 4جدول 

 ضرایب متغیر
مقدار 

 ضرایب
 tی آماره

احتمال 

 tی آماره

 0β 40471 30747 40441 عرض از مبدأ

 β1 40288 72044 40444 درآمد فروشلگاریتم نرخ رشد 

متغیر ساختگی كاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد 

 درآمد فروش
β2 40148- 7012- 40448 

 γ0 102 7086 40413 متغیر ساختگی اجتناب از زیان و یا كاهش سود

متغیر ساختگی اجتناب از زیان و یا كاهش سود در 

 لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش
γ1 40116 7017 404112 

متغیر ساختگی اجتناب از زیان و یا كاهش سود در 

متغیر ساختگی كاهش فروش در لگاریتم نرخ رشد 

 درآمد فروش

γ2 101 1043 40462 

ASINT  در متغیر ساختگی كاهش فروش در

 2δ 40848- 30423- 40444 لگاریتم نرخ رشد درآمد فروش

كاهش درآمد در دو دوره متوالی  یساختگ ریمتغ

متغیر ساختگی كاهش فروش در لگاریتم نرخ در 

 رشد درآمد فروش
1δ 40428 1011 4076 

 های موزون برآورد مدل پژوهشآماره

 F 73304ی آماره
دوربین 

 واتسون
7073 

 F 40444ی احتمال آماره
ضریب تعیین 

 شده لیتعد
40241 
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ΔlnOCit = 0.025 +1.7 Uit + { 0.749 +0.116 Uit } ΔlnREVit + { (0.184) +1.1 Uit +0.074 

SUC-DECit+(0.484) ASINTit }×REVDECit ΔlnREVit + εit 

یابد. % افزایش می40288های عملیاتی %، لگاریتم نرخ رشد هزینه1(، با افزایش سطح فروش به میزان 4طبق جدول )

دهنده که نشان یابد( کاهش می40288 -40148% )40161های عملیاتی، به میزان % سطح فروش، هزینه1همچنین با کاهش 

 های عملیاتی است.هزینه وجود رفتار چسبنده

بررآورد شرده    γ2، (101) دهرد، مقردار ضرریب   مدل اجتناب از زیان و یا کاهش سود نشان مری  طور که نتایج آزمونهمان

و برر اسراس توضریحات، فرضریه اول      γ2باشد. با این مقدار دار می% معنی81است که مثبت بوده و تقریباً در سطح اطمینان 

-ها مری ی اجتناب از زیان و یا کاهش سود، منجر به کاهش چسبندگی هزینهی اجتناب از کاهش سود )انگیزهبرای انگیزه

 .شودشود( تأیید می

% 81سطح اطمینان  در باًیتقر( برآورد شده است که مثبت بوده و 10716=101+40116) γ2 + γ1 بیضراهمچنین، مجموع 

ی اجتنراب از کراهش سرود    و بر اساس توضیحات، فرضیه دوم برای انگیزه بیضرامجموع  باشد. با این مقداردار میمعنی

ترر از زمرانی کره    هرا را سرریع  )با کاهش سطح فروش، مدیران در صورت تمایل به اجتناب از زیان و یا کاهش سود، هزینه

 .شودکنند.( نیز تأیید میمی ای برای آن ندارند، حذفانگیزه

P-value (γ1 ) = 404112 

P-value (γ2 ) = 40462 

 ، همبستگی مثبت و منفی وجود ندارد.توان پذیرفت که در مدل( می7073) آمده دست بهی با توجه به آماره

 پژوهش یریگ جهینت

ی به تفكیک، نشان داد که انگیزههای چرخه حیات شرکت از آزمون مدل پژوهش برای انگیزه آمده دست بهنتایج 

شود )تأیید فرضیه اول(. همچنین، نشان داد مدیران برای اجتناب از زیان و کاهش سود باعث کاهش چسبندگی هزینه می

ای تر از زمانی که انگیزهها را سریعکه خصوصاً در زمان کاهش سطح فروش، اگر مدیر تمایلی به سود داشته باشد، هزینه

 )تأیید فرضیه دوم(. کنددارد تعدیل و یا حذف میبرای سود ن

باعث  تنها نهشود، که جهت رسیدن به اهداف سود اتخاذ می نتایج، حاکی از آن است که تصمیمات سنجیده مدیران

شود که هر تلاشی که در جهت بنابراین، پیشنهاد می؛ دهدشود، بلكه آن را کاهش میایجاد چسبندگی هزینه نمی

های مدیران برای تعدیل منابع صورت شود، باید با توجه به انگیزههزینه صرف می یچسبندگل مؤثر بر شناخت عوام

 افزاید.نتایج این پژوهش، مطالب مهمی را به مباحث حسابداری مالی و حسابداری مدیریت می یطورکل بهگیرد. 

 پیشنهادهای كاربردی

د با توجه به تصمیماتی که مدیران هنگام نوسانات سطح فعالیت در ها، بایتلاشی در جهت درک رفتار هزینه هرگونه. 1

 یراز؛ های مدیران در اتخاذ این تصمیمات، انجام شودکنند و همچنین با توجه به انگیزهها اتخاذ میارتباط با منابع و هزینه

 ها شوند.باعث ایجاد و برخی باعث کاهش چسبندگی هزینه توانند یمبسته به انگیزه این تصمیمات، برخی 

ریزی در ها در مقابل نوسانات فروش، جهت برنامهبینی رفتار هزینهشود که برای پیشها توصیه می. به مدیران شرکت7

 ری داشته باشند.تبینی دقیقتا بتوانند پیش ها را مدنظر قرار دهندهای آتی، ویژگی چسبندگی هزینهمورد منابع و هزینه
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ها را با توجه به میزان و تغییرات ها و تغییرات آنتوانند میزان صحیح هزینه. حسابرسان با توجه به تأثیر این عوامل می3

 یموردحسابرسهای مالی ها در صورتهای احتمالی را که در مورد میزان هزینهدرآمد فروش معین کنند و تحریف

 وجود دارد، کشف کنند.

ها و رفتار یر افراد مانند تحلیلگران مالی نیز جهت بررسی عملكرد شرکت، به اطلاعات دقیقی در خصوص هزینه. سا8

 گیری صحیح یاری دهد.تر و تصمیمها را در تحلیل دقیقتواند آننیاز دارند. توجه به نتایج این پژوهش می ها آن

 منابع

ها و راهكارها، فصلنامه مطالعات حسابداری و مدیریت سود، انگیزه(. 1381ابراهیمی، شهلا و ابراهیمی مهرداد )

 .178 -188، 1شماره حسابرسی، 

ی تحقیقرات  هرا. نشرریه  (، بررسی مدیریت سود با استفاده از فرروش دارایری  1344ابراهیمی کردلر، علی و ذاکری، حامد )

 .173-131ص ی سوم، صحسابداری، شماره

-ی بین اهرم مالی و مدیریت سود واقعی شررکت (. بررسی رابطه1387مد و حمیدیان، نرگس )نیا، ناصر، ربیعی، حاایزدی

 .18 -33های حسابداری دانشگاه شیراز. صص در بورس اوراق بهادار تهران. پیشرفت شده رفتهیپذهای 

هرای  ت سود در شرکتی بین رویدادهای مالی واقعی و مدیری(. بررسی رابطه1348فرد، حبیبه )بهارمقدم، مهدی و حسنی

 .17-83: 6، شماره های حسابداری و حسابرسیبررسی در بورس اوراق بهادار تهران. شده رفتهیپذ

ی بین مدیریت واقعی سود و مدیریت حسرابداری سرود از دیردگاه    (. بررسی رابطه1387پرتوی، ناصر و آبشیرینی، الهام )

 .114 -188، 12شماره . تحقیقات حسابداری و حسابرسیهموارسازی سود. 

 مالكیت و پاداش یها طرح سیاسی، یها نهیهز بدهی، قراردادهای اثر بررسی (.1343داود. ) همتی، و امید ،یدریپور ح

 سرال  ،حسابرسری  و حسابداری یها یبررس .تهران بهادار اوراق بورس در شده رفتهیپذ یها شرکت در سود مدیریت بر

 .63-82صص  ،36 شماره یازدهم،

 نامره  انیپا. بازده سهام در بورس اوراق بهادار تهران ینیب شیپبررسی مدل چند متغیره جهت (. 1344)محمدرضا ، رضا پور

 کارشناسی ارشد. دانشگاه امام صادق.

، ص 6ی مدیریت سود. فصلنامه تحقیقات حسرابداری و حسابرسری، شرماره    (. نظریه1348، امیر )نسب ایپورثقفی، علی و 

167. 

مدل مبتنی برر تغییرپرذیری و چسربندگی هزینره.      ازبینی سود با استفاده (. پیش1342مقدم، حمید و کرمی، فاروق )خالقی 

 .81 -18صص ، 73ش ، مطالعات حسابداری

، 114شرماره   ،حسرابدار  آمریكرایی.  هرای شررکت  مرالی  هرای رسروایی  و سراختگی  (. حسابداری1341محسن ) دستگیر،

 .74-16صفحات 

ماهنامره  در برورس اوراق بهرادار.    شرده  رفتره یپذهرای  (. ابزارهای مردیریت سرود در شررکت   1348محمدحسین )رخشانی، 
 .11-16، صص 84، شماره بورس

فرهنگری،   یهرا  پرژوهش ، انتشارات دفترر  )ترجمه علی پارسائیان( حسابداری، یها یتئور(.  1341احمد )ریاحی بلكویی، 

 چاپ اول.
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(. بررسی و تحلیل عوامل مؤثر بر رفتار چسربندگی هزینره.   1387زنجیردار، مجید، غفاری آشتیانی، پیمان و مداحی، زهرا )

 .81 -28، صص 74، شماره فصلنامه علمی پژوهشی حسابداری مدیریت

هرا: شرواهدی از برورس اوراق بهرادار     آزمون تجربی چسبندگی هزینره (. 1387سپاسی، سحر، فتحی، زهرا و شیبه، سكینه )

 .122-163، صص 17، شماره های تجربی حسابداریپژوهشتهران. 

(. تأثیر چسبندگی هزینه بر تقارن زمانی سود با تأکید برر  1383کار، جواد )زاده، سعید و نیکسجادی، سید حسین، حاجی

 .88 – 41ص ، 16، شماره اریمجله دانش حسابدکاری شرطی. ارتباط میان چسبندگی هزینه و محافظه

و بهرای   یوادار(. بررسری رفترار هزینره توزیرع و فرروش و عمرومی       1341) الهری، معصرومه  قائمی، محمدحسرین و نعمرت  

 .21-48: 16، ی مطالعات حسابدارینامهفصلدر بورس اوراق بهادار تهران.  شده تمام

هرای  ی مرالی در شررکت  های عملیراتی و هزینره  ار هزینه(. رفتار و ساخت1346الهی، معصومه )قائمی، محمدحسین و نعمت

 .16-78: 34، ی مطالعات حسابدارینامهفصلدر بورس اوراق بهادار تهران.  شده رفتهیپذتولیدی 
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Abstract 

Understanding cost behavior in response to changes in production and sales levels is 

important for corporate management. In the traditional model of cost behavior, variable costs 

change in proportion to changes in the level of activity, meaning that the magnitude of the 

change in costs depends only on the amount of change in the level of activity and not on the 

direction of change. But a new theory of cost behavior suggests that the percentage increase 

in costs with increasing activity is greater than the percentage reduction in costs as a result of 

the same decrease in activity. This type of cost behavior is known as "cost stickiness". 

Numerous factors affect the stickiness of costs. The purpose of this study is to investigate the 

stickiness of administrative and general expenses in the life cycle of companies listed on the 

Tehran Stock Exchange. For this purpose, hypotheses have been presented in this study that 

test and analyze the state of stickiness of administrative and general expenses in the life cycle 

of companies. The statistical population includes all companies listed on the Tehran Stock 

Exchange during a 9-year period from 2012 to 2021. From the whole community, 761 

companies have been selected and surveyed using the systematic sampling method. To test 

the hypotheses, regression analysis using panel data method was used. The results show that 

there is a significant relationship between cost stickiness and company life cycle in the years 

under review. In other words, the company life cycle reduces cost stickiness in companies. 

Therefore, activities that are performed to identify the factors that determine the cost structure 

of companies, should be given the motivation of managers in making decisions related to the 

costs and resources of these companies, In particular, the motives arising from representation 
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